Kompromisslose Klangfanatiker

Von Lukas Riittimann

Anekdote
mag illustrieren, warum

== die Herren Greiner und

.~ jScheuch zwar als Kory-

o el phden auf dem Gebiet der
Akustik gelten, sich aber nicht immer
wie solche auffiithren: Fiir die Fotoauf-
nahmen sollen die beiden Geschéfts-
fithrer der Piega SA inmitten ihrer ed-
len Boxen in der direkt am Ziirichsee

kleine

ine

gelegenen Manufaktur in Horgen po-
sieren. Wihrend sich Leo Greiner am
Hemd zupft und bereit macht, fragt der
Fotograf Kurt Scheuch hoflich, ob er
sich denn nicht noch umziehen wolle.
«Ich? Umziehen? Ich habe vor Lachen
fast einen Salto geschlagen. Vor ein
paar Jahren habe ich noch barfuss und
mit kurzen Hosen Boxen verkauft»,
wird Scheuch spiter riickblickend sa-
gen und dabei sein schallendes Lachen
erklingen lassen.

Um die Bildsprache nicht zu storen,
stellt sich Scheuch dann kurzerhand
hinter einen seiner Lautsprecher. Doch
damit hat es sich dann auch mit Kon-
ventionen. Im Gesprach entpuppen
sich die beiden Piega-Chefs als wasch-
echte Freaks, die ihre Leidenschaft fiir
perfekten Musikgenuss zum Beruf - ja,
zur Berufung - gemacht haben und da-
bei keine Kompromisse eingehen. «Wir
hatten als junge Ménner das gleiche
Hobby: Musikhoren. Doch wir waren
nicht zufrieden mit der Qualitit, die
uns damalige Boxen bieten konnten»,
erinnert sich Greiner. Unabhingig
voneinander begann sie, an eigenen
Lautsprechern herumzutiifteln, die in
ihrem Freundeskreis auf Begeisterung
stiessen. «Kurt und ich haben uns zu-
fallig kennen gelernt und merkten
dann, dass wir uns perfekt erginzen»,
sagt Greiner. «Ich baute schone Laut-
sprecher, er gute.»

Mit dieser Symbiose stiessen Grei-
ner und Scheuch in den 80er-Jahren
in eine Marktliicke vor. In einer Zeit,
in der die Konkurrenz aus den USA,
Deutschland oder Skandinavien meist
das eine oder andere war, legten die
beiden Ziircher mit ihrer Kombination
aus gut und schon den Grundstein zur
Erfolgsgeschichte Piega. Entscheidend
war, dass der gelernte Mechaniker
Scheuch einen speziellen Hochtoner
entwickelte, der so vielversprechend
klang, dass ein befreundeter Anwalt
den beiden 1986 den Start einer eige-
nen Produktion finanzierte. Und ob-
wohl man anfangs «véllig iberrascht

feststellen musste, dass niemand auf

uns gewartet hatte» (Greiner), liess
man sich nicht entmutigen und knack-
te den damals wenig flexiblen Schwei-
zer Audio-Markt.

Dass die beiden auch bei Verkaufs-
gesprichen auf Anzug und Krawatte
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verzichteten, mag riickblickend ge-
sehen ein Vorteil gewesen sein. «Viele
Geschiftsfithrer dachten sich wohl,
dass diese beiden Freaks unglaublich
gut sein miissen, wenn sie so auftreten
konnen», lacht Greiner. Tatsdchlich
gibt es bei der Qualitét der ausschliess-
lich von Hand hergestellten Lautspre-
cher keine zwei Meinungen: Piega-Bo-
xen sind nicht nur optisch dank ihrem
aus einem Strang gepressten Alumini-

I

umgehéuse unverkennbar. Es ist vor
allem auch das Klangsystem, das dieses
Schweizer Prizisionsprodukt einzigar-
tig macht: Scheuch hat die urspriing-
lich fehlerhafte und wenig belastbare
Bandchen-Technologie mit der Erfin-
dung des weltweit ersten Koaxialsys-
tems so revolutioniert, dass sich das
Klangerlebnis kaum mehr vom Live-
Erlebnis unterscheidet: «Beim Koaxial-
system sind Hoch- und Mitteltoner in

einem einzigen System
gefasst und bilden ein akustisches
Zentrum. Deshalb klingt der Sound
itberall im Raum gleich gut», erklirt
der Tiiftler das Prinzip.

Toller Klang, schones Design,
Schweizer Handarbeit — das hat seinen

zusammen-

Preis. Und obwohl das Piega-Preisseg-
ment erst bei ungefdhr 40000 Franken
aufhort, verwerfen die Geschaftsfiih-
rer beim Stichwort Luxus die Hénde.

Nach der Entwicklung des Hochton-
Bandchens, welches in den frithen
Neunzigern in Sachen Klanggenauig-
keit und Wirkungsgrad Massstabe
setzte, folgte im Jahr 2000 die
Einfiihrung des weltweit ersten
koaxialen Bandchen-Systems von
Piega. In diesem Verfahren wurden
erstmals Hoch- und Mitteltoner in
einem einzigen System vereint und
bilden ein akustisches Zentrum.
Storende Interferenzen werden so
ausgeschlossen, und das Resultat
ist ein ungemein authentisches
Klangbild. Die Echtheit, mit der
Instrumente, Chore oder Stimmen
reproduziert werden, gilt als eines
der Erfolgsgeheimnisse von Piega.
www.piega.ch

«Es ist leider ein hartnackiges Vor-
urteil, dass Piega-Boxen ein Luxusgut
sind. Unsere giinstigsten Boxen kosten
300 Franken», sagt Greiner. In einem
Markt, in welchem 97 Prozent der Kéu-
fer zwischen 1000 und 2000 Franken fiir
ein Lautsprecher-Paar ausgeben, kann
man nicht nur im High-End-Segment
produzieren. Lautsprecher von Pie-
ga seien denn auch oft ein klassischer
Parchen-Kompromiss,
Scheuch. «Man zieht zusammen, und
der Mann verzichtet zugunsten des
Hausfriedens auf seine Riesenboxen.
Bei Piega gibts guten Klang und scho-
nes Design fiir die neue Wohnung.»
Eine Investition, die sich laut den

schmunzelt

beiden Klangfreaks in vielerlei Hinsicht
lohnt. Nicht nur, weil die Qualitatsware
eine Lebensdauer hat, die heute selten
ist. «80 Prozent aller verkauften Piega-
Boxen sind wohl heute noch in Be-
trieb», behauptet Greiner. Sondern
auch darum, weil guter Klang, wissen-
schaftlich bewiesen, entspannt. Man
musse nur wissen, was beim Musik-
horen im Hirn abgeht, sagt Scheuch.
«Bei einem schlechten Klang addiert
unser Hirn die fehlende Qualitat lau-
fend dazu, was den Horer ungemein
ermiidet. Beim perfekten Musikge-
nuss wird man nicht miide - man wird
gliicklich.»



